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Resumen

La investigacion presenta un enfoque valioso sobre la relacion entre la actividad emprendedora temprana y
el ecosistema empresarial en América Latina. Al emplear un analisis descriptivo y un modelo de Minimos
Cuadrados Ordinarios, la investigacion proporciona una comprension detallada de los factores que influyen
en el emprendimiento en la region. Los resultados resaltan la importancia de las politicas gubernamentales y
la educacion empresarial desde etapas tempranas como catalizadores para el desarrollo de emprendimientos.
Ademas, la gestion efectiva de la transferencia de conocimiento y tecnologia se plantea como un factor critico
para impulsar la innovacion empresarial. Las recomendaciones para un enfoque integral en las politicas de fo-
mento emprendedor son fundamentales para el desarrollo de un ecosistema empresarial sélido y dinamico en
América Latina. Aunque se reconocen las limitaciones del estudio, estos resultados pueden ser una guia valiosa
para futuras investigaciones y politicas que busquen promover el emprendimiento como motor de desarrollo
economico y social en la region.
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Abstract

This research presents a valuable perspective on the relationship between early entrepreneurial activity and the
business ecosystem in Latin America. By employing descriptive analysis and an Ordinary Least Squares model,
it provides a detailed understanding of the factors influencing entrepreneurship in the region. The results highli-
ght the importance of government policies and early-stage entrepreneurial education as catalysts for venture
development. Furthermore, the effective management of knowledge and technology transfer is presented as a
critical factor in driving business innovation. The recommendations for a comprehensive approach to entrepre-
neurship promotion policies are fundamental to the development of a strong and dynamic business ecosystem
in Latin America. While acknowledging the limitations of the study, these results can serve as a valuable guide
for future research and policies seeking to promote entrepreneurship as an engine of economic and social de-
velopment in the region.

Keywords: Knowledge; development; business; relationship; results.

Introduccion

Hoy en dia, el ecosistema empresarial continta evolucionando rapidamente. Acosta sostiene
tres factores fundamentales que crean una barrera para el desarrollo de los emprendimientos,
depende de los factores sociales medidos por el nivel de la educacion y formacién empresarial y
por las normas culturales; los factores econémicos que se analizan mediante el apoyo financiero
que tienen los emprendedores para su inversion y la transferencia de I+D y por tltimo se analiza
al factor politico medido por la eficiencia de las politicas y programas gubernamentales dirigidos
al emprendimiento y la capacidad de gestion de las mismas (Cuello, 2019). Ademas, el auge de las
incubadoras de empresas emergentes, las empresas de capital de riesgo y los espacios de trabajo
colaborativos ha creado una infraestructura de apoyo para que los aspirantes a empresarios lancen
y escalen sus empresas.

Los emprendedores no operan de forma aislada, sino que existen dentro de un ecosistema
empresarial masamplio. Este ecosistema comprende varias partes interesadas, incluidos inversores,
mentores, agencias gubernamentales, proveedores, clientes y organizaciones de apoyo (Autio et
al., 2018).

En América Latina, la actividad emprendedora temprana y los ecosistemas empresariales
varian significativamente entre Argentina, Brasil, Chile, Colombia, Ecuador, Guatemala, México,
Pert y Uruguay. Argentina destaca por su enfoque en tecnologia y creatividad, mientras que
Brasil tiene un ecosistema diverso y dinamico, especialmente centrado en la innovacién. Chile
ha implementado politicas para impulsar el emprendimiento, destacandose Santiago como un
hub clave. Colombia experimenta un auge emprendedor con apoyo gubernamental, y Ecuador
se enfoca en innovacién social. Guatemala experimenta un crecimiento, México tiene uno de los
ecosistemas mas grandes, y Periy Uruguay destacan en tecnologia y biotecnologia, respectivamente.
La dindmica empresarial en estos paises refleja la influencia de factores econémicos y culturales
locales (Vesga et al., 2016).
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El ecosistema brinda a los emprendedores acceso a recursos, redes y conocimientos
necesarios para el éxito empresarial. Por ejemplo, los capitalistas de riesgo brindan financiamiento
a las nuevas empresas en etapa inicial, mientras que las incubadoras y aceleradoras ofrecen tutoria
y orientacion (Ervin et al., 2014). La relacién simbiética entre los empresarios y el ecosistema
empresarial crea un entorno de apoyo que impulsa la actividad empresarial y promueve la
sostenibilidad a largo plazo.

La actividad empresarial temprana y el ecosistema empresarial han jugado un papel crucial
en la configuracién de las economias y sociedades a lo largo de la historia. El concepto de
emprendimiento se remonta a siglos atrds y su impacto en el crecimiento econdmico, la innovacién
y la creacion de empleo ha sido ampliamente reconocido (Espinosa, 2025).

El ecosistema empresarial se lo conceptualiza como la iniciativa de establecer un nuevo
negocio o proyecto empresarial por parte de individuos que ain se encuentran en las primeras
etapas de su desarrollo profesional y con recursos financieros y experiencia limitados (Davidsson
y Honig, 2003). De acuerdo con Spigel y Harrison (2018), se refiere al conjunto de actores,
instituciones y condiciones que facilitan o dificultan el desarrollo de empresas y emprendimientos

en una determinada region.

El espiritu empresarial ha sido una parte integral de la civilizacién humana, que se remonta a
la antigtiedad. En la Edad Media, los mercaderes y comerciantes formaron gremios para proteger
sus intereses y promover el comercio (Gaglio y Katz, 2001). La Revolucidn Industrial en los siglos
XVIII y XIX marcé el comienzo de una nueva era de actividad empresarial, ya que personas como
James Watt y Thomas Edison fueron pioneros en tecnologias innovadoras y revolucionaron las
industrias (Landstrom et al., 2012).

América Latina es la region con mayor nivel de actividad emprendedora con el 19.4%
en comparacion a los paises desarrollados que obtuvieron el 11.2% en el 2018 segtn datos de
la Global Entrepreneurship Monitor (GEM, 2018), pero la gran mayoria de estos han terminado en
crisis, debido a que, no existe un adecuado ecosistema para el emprendedor o los nuevos negocios
(Guerrero y Santamaria, 2020).

El documento de Loots et al. (2021), titulado “El ecosistema emprendedor de las industrias
culturales y creativas en Oporto: un enfoque de subecosistema”, buscé aplicar una perspectiva
de EA sistémica y dinamica al desarrollo de industrias culturales y creativas (ICC) dentro de
un contexto urbano, con un enfoque particular en cémo el desarrollo urbano interactua con el
subecosistema de este sector a lo largo del tiempo. Un estudio de caso en profundidad en la ciudad
de Oporto (Portugal) revelé que los marcos de EE existentes se adaptan bien ala investigacion sobre
subecosistemas creativos. También nos permitié desarrollar asociaciones con otras actividades
empresariales y dominios politicos dentro de la ciudad.

“Ecosistema emprendedor, ritmo emprendedor e innovacién: el papel moderador de la
atencion en internet” de Yan y Guan (2019), tuvo como propdsito mejorar la comprension del
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ecosistema emprendedor. El estudio longitudinal nacional de todos los paises de la Organizacion
para la Cooperacion y Desarrollo Economico (OCDE) entre 2005 y 2014 basado en datos de
multiples fuentes. Con base en los resultados de la regresion aparentemente no relacionada (SUR),
los principales hallazgos son: (1) la transferencia de I+D y la dindmica del mercado son predictores
importantes pero negativos de ambas actividades empresariales; (2) las politicas de financiacién
empresarial e impuestos o regulaciones tienen efectos positivos significativos en la innovaciéon
empresarial solo cuando la atencion empresarial es alta; (3) También solo bajo la condicion de
alta atencion empresarial, la infraestructura fisica y las normas culturales y sociales para el espiritu
empresarial tienen efectos positivos significativos en la tasa empresarial total.

Sudrezy Pérez (2021), explica que la investigacion comprende y analiza la situacién actual de
las estrategias de marketing en las pequefias y medianas empresas (pymes), pues se ha evidenciado
que estan disefladas de manera empirica, es decir, sin un sustento técnico que garantice el éxito de
la planificacion para su desarrollo y sostenibilidad. Asimismo, el estudio profundiza en la realidad
de estas organizaciones, y en las tendencias y perspectivas del marketing que se ajusten a sus
necesidades para hacerlas mas competitivas y se posicionen en el mercado. En este sentido, el
objetivo de este articulo es analizar las tendencias y perspectivas del marketing en las pymes de la
ciudad de Ambato.

La Economia Popular y Solidaria ha tomado gran importancia en las formas de organizacion
politica, social y econémica ya que esta basada en relaciones de solidaridad, cooperacién
y reciprocidad, se orienta al buen vivir en el que se desarrollan actividades de produccion,
intercambio, comercializacion y financiamiento, para satisfacer necesidades y generar ingresos
para aquellas personas que pertenecen a estas asociaciones. Es por ello que, por su importancia
la presente investigacion tiene la finalidad de analizar los factores sociales que han incidido en
los emprendedores de este tipo de economia en el Ecuador post covid. La metodologia utilizada
se desarroll6 en base a un nivel descriptivo y analitico, asi como, una busqueda documental
bibliografica, por otro lado, los datos analizados proceden del catastro del sector no financiero
originario de la Superintendencia de Economia Popular y Solidara (Morales y Llamuca, 2021).

Moralesetal. (2022), midelos factores sociales queinciden en el emprendedorlatinoamericano
y su influencia pre y post covid en el periodo correspondiente a los aflos 2019-2021. Es asi que
se recopilaron datos de fuentes secundarias tanto de oficinas estadisticas nacionales como
internacionales, asi mismo se realizé una investigacion de tipo documental bibliografica a través
de la revision de diferentes articulos cientificos, documentos, libros, textos y tesis doctorales con
el fin de construir el estado del arte. El resultado esta en la discusion entre los actores del sector
publico, no gubernamentales y privados, sobre politicas que estimulen el surgimiento de nuevas
empresas y el fortalecimiento de las existentes con informacion general sobre el emprendedor,

factores que afectan la iniciativa empresarial y la sostenibilidad de la empresa.

Erina et al. (2017), en su documento “Impacto de los grupos de interés en el desarrollo de
un ecosistema empresarial regional”, analiza la relacion entre el ecosistema emprendedor y los

grupos de interés involucrados en el desarrollo sostenible de las regiones. Los hallazgos de la
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investigacion empirica de las regiones de Letonia llevaron a los investigadores a mejorar el modelo
del ecosistema empresarial. Este documento desarrolla un modelo de ecosistema que ayuda en
la planificacién y el disefio del desarrollo sostenible regional. Los hallazgos de la investigacion
empirica podrian ayudarnos a identificar contribuciones adicionales de grupos de partes
interesadas para el desarrollo sostenible de los ecosistemas empresariales regionales.

Matt y Schaefter (2018), en su trabajo “Construyendo Ecosistemas Emprendedores Propicios
parael Emprendimiento Estudiantil: Nuevos Desafios paralas Universidades”, exploranlos desafios
que enfrentan las universidades al contribuir al desarrollo de un ecosistema emprendedor. La falta
de eficacia de las politicas inspiradas en el modelo tradicional de universidad emprendedora, y el
hecho de que los estudiantes sean mas activos que los investigadores académicos en la creacion
de start-ups, hacen que la creacién de start-ups por parte de los estudiantes forme parte del
problema del emprendimiento académico. Los hallazgos destacan la naturaleza incremental de la
construccion del ecosistema emprendedor, los cambios internos operados por las universidades
al integrar las actividades emprendedoras de los estudiantes en sus politicas de transferencia de
tecnologia y la evolucion de las politicas orientadas al desarrollo de una cultura emprendedora.

La actividad emprendedora temprana para Cuenca et al. (2019), se refiere a la participacion
en actividades empresariales por parte de individuos en una etapa relativamente temprana de sus
vidas o carreras. Se refiere especificamente a la iniciativa de crear, desarrollar y gestionar un nuevo
negocio o empresa, generalmente en los primeros afios después de finalizar la educacion formal o
en las primeras etapas de la vida laboral.

Condiciones del ecosistema empresarial y actividad empresarial de género a nivel nacional:
un estudio de panel de 14 anos de GEM” de Hechavarria y Ingram (2019), analizaron el efecto de
los ecosistemas emprendedores en 75 paises entre 2001 y 2014 sobre las tasas de emprendimiento
de hombres y mujeres utilizando datos agregados de la Encuesta de poblacién adulta y la Encuesta
nacional de expertos del Global Entrepreneurship Monitor. Los hallazgos indican que la prevalencia
en el espiritu empresarial es mas alta para las mujeres cuando el ecosistema empresarial presenta
pocas barreras de entrada, una politica gubernamental de apoyo al espiritu empresarial,
una infraestructura comercial y legal minima, y una cultura normativa que apoye el espiritu
empresarial. Por el contrario, encontramos que las tasas de prevalencia para los hombres son
mas altas cuando existe una politica gubernamental de apoyo, pero programas gubernamentales
débiles destinados a la creacion de empresas.

La actividad emprendedora temprana puede tomar diversas formas explica Marti y Tabuenca
(2006), como el lanzamiento de una startup, la creacion de un negocio familiar o la adquisicion de
una franquicia. Los emprendedores tempranos suelen asumir riesgos y ser innovadores, buscando
identificar oportunidades de negocio, desarrollar planes estratégicos, obtener financiamiento y
gestionar todas las dreas funcionales de su empresa.

Este tipo de actividad empresarial temprana es fundamental para el crecimiento econémico
y la creacidon de empleo en muchas sociedades. Los emprendedores tempranos pueden aportar
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nuevas ideas, tecnologias y modelos de negocio al mercado, lo que puede generar beneficios
significativos tanto para ellos como para la economia en general (Maldonado et al., 2018).

Laactividad emprendedora temprana también implica ciertos desafios y riesgos, como la falta
de experiencia empresarial, la incertidumbre financiera y la competencia. Sin embargo, aquellos
que tienen éxito en esta etapa temprana pueden establecer bases solidas para el crecimiento y el
éxito a largo plazo de su empresa (Cuenca et al., 2019).

Hoy en dia, el ecosistema empresarial contintia evolucionando ripidamente. Alvarez
(2024), sostiene tres factores fundamentales que crean una barrera para el desarrollo de los
emprendimientos, depende delos factores sociales medidos por el nivel de la educacion y formacion
empresarial y por las normas culturales; los factores economicos que se analizan mediante el apoyo
financiero que tienen los emprendedores para su inversion y la transferencia de I+D y por tltimo
se analiza al factor politico medido por la eficiencia de las politicas y programas gubernamentales
dirigidos al emprendimiento y la capacidad de gestion de las mismas (Cuello, 2019).

Ademas, el auge de las incubadoras de empresas emergentes, las empresas de capital de
riesgo y los espacios de trabajo colaborativos ha creado una infraestructura de apoyo para que
los aspirantes a empresarios lancen y escalen sus empresas. Los emprendedores no operan de
forma aislada, sino que existen dentro de un ecosistema empresarial mas amplio. Este ecosistema
comprende varias partes interesadas, incluidos inversores, mentores, agencias gubernamentales,
proveedores, clientes y organizaciones de apoyo (Autio et al., 2018).

En América Latina, la actividad emprendedora temprana y los ecosistemas empresariales
varian significativamente entre Argentina, Brasil, Chile, Colombia, Ecuador, Guatemala, México,
Pertiy Uruguay. Argentina destaca por su enfoque en tecnologia y creatividad, mientras que Brasil
tiene un ecosistema diverso y dinamico, especialmente centrado en la innovacién (Kantis et al.,
2019).

Chile ha implementado politicas para impulsar el emprendimiento, destacandose Santiago
como un hub clave. Colombia experimenta un auge emprendedor con apoyo gubernamental, y
Ecuador se enfoca en innovacion social. Guatemala experimenta un crecimiento, México tiene
uno de los ecosistemas mas grandes, y Pert1 y Uruguay destacan en tecnologia y biotecnologia,
respectivamente. La dinamica empresarial en estos paises refleja la influencia de factores
econdmicos y culturales locales (Vesga et al., 2016).

El ecosistema brinda a los emprendedores acceso a recursos, redes y conocimientos
necesarios para el éxito empresarial. Por ejemplo, los capitalistas de riesgo brindan financiamiento
alas nuevas empresas en etapa inicial, mientras que las incubadoras y aceleradoras ofrecen tutoria
y orientacion (Ervin et al., 2014). La relacion simbiotica entre los empresarios y el ecosistema
empresarial crea un entorno de apoyo que impulsa la actividad empresarial y promueve la
sostenibilidad a largo plazo.
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Lainvestigacion se justifica por la necesidad de comprender a fondo los motores del desarrollo
economico y social en América Latina, donde el emprendimiento juega un papel crucial. Dado
que la actividad emprendedora temprana es un indicador vital del dinamismo de un ecosistema
empresarial, este estudio es fundamental para identificar los factores especificos, como las politicas
gubernamentales, la educacién y la transferencia de tecnologia, que la impulsan. Al analizar esta
relacion, la investigacion busca proporcionar evidencia concreta que guie la formulacion de
politicas publicas y estrategias mas efectivas, con el fin de construir un entorno empresarial s6lido

que fomente la innovacion y el crecimiento sostenible en toda la region.

Metodologia

La metodologia propuesta para el presente estudio se fundamenta en un enfoque riguroso y
estructurado para analizar la relacion entre el ecosistema empresarial y la actividad emprendedora
temprana. El proceso se llevara a cabo en varias etapas, garantizando la exhaustividad y la validez
de los resultados.

Se iniciard el estudio con un andlisis descriptivo de las variables del modelo. Este paso
permitira comprender a fondo las tendencias de estas variables, estableciendo asi la base para un
analisis mas profundo.

Posteriormente, se aplicara un modelo de minimos cuadrados para examinar las relaciones
entre el ecosistema empresarial, que abarca diversos sectores, y la actividad emprendedora
temprana. Este enfoque estadistico proporcionara una visiéon cuantitativa de las conexiones

Datos de panel

Los datos de panel se justifican para la presente investigacion debido a su capacidad tnica
para abordar aspectos temporales y transversales en el analisis. Al cubrir un extenso periodo
de tiempo, que va desde 2010 hasta 2022, estos datos permiten una evaluaciéon dinamica de la
evolucion de la actividad emprendedora temprana y del entorno empresarial en América Latina.

La inclusiéon de datos de panel en la investigacion facilita el examen de las variaciones tanto
entre paises como dentro de ellos a lo largo del tiempo. América Latina, como region, exhibe
una diversidad significativa en términos de desarrollo econémico, politicas gubernamentales y
caracteristicas culturales. Los datos de panel ofrecen la capacidad de analizar las disparidades

entre paises, asi como las variaciones internas a medida que se desarrolla la investigacion.

Ademas, la utilizacion de datos de panel permite controlar de manera efectiva variables
individuales y temporales. Esto posibilita la consideracion y ajuste de factores que podrian
influir en la actividad emprendedora temprana y en el ecosistema empresarial, como politicas

gubernamentales, tasas de interés u otros indicadores macroecondmicos relevantes.
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La eficiencia y el poder estadistico mejorados son beneficios adicionales asociados con el
uso de datos de panel en esta investigacion. Al incorporar observaciones de multiples entidades
a lo largo del tiempo, se aumenta la cantidad de datos disponibles, reduciendo la varianza de las
estimaciones y mejorando la precision de los resultados.

Test de Ramsey para especificacion correcta:

Se llevara a cabo la prueba de Ramsey para verificar la correcta especificacion del modelo
propuesto inicialmente. Este analisis contribuird a garantizar la validez de las relaciones planteadas
a priori en el estudio.

A continuacion, se ejecutara el Test de VIF con el objetivo de identificar y abordar posibles
correlaciones entre variables independientes. Esto asegurara la robustez de los resultados y la
precision de las inferencias extraidas del modelo.

Para evaluar la presencia de heterocedasticidad en los datos, se llevara a cabo el Test de
Breusch-Pagan / Cook-Weisberg. Este paso es esencial para validar lahomogeneidad de la varianza
en el modelo.

A continuacidn, se realizara el Test de Wooldridge para evaluar la presencia de autocorrelacion
en los datos. Este analisis es crucial para confirmar la independencia de las observaciones y la

fiabilidad de los resultados.

Finalmente, se aplicard el Test de Normalidad Skewness/Kurtosis para evaluar la distribucién
de las variables y garantizar que los supuestos de normalidad estén respaldados, lo que fortalecera
la validez de las inferencias realizadas.

Esta metodologia integrada asegura un enfoque sistematico y robusto para explorar la
relacion entre el ecosistema empresarial y la actividad emprendedora temprana, proporcionando
resultados confiables y significativos para la investigacion.

Método

El enfoque metodolégico hipotético-deductivo es un método utilizado en el campo de la
ciencia y la investigacion para formular y probar hipotesis. Este enfoque se basa en la logica
deductiva y sigue una secuencia de pasos logicos para llegar a conclusiones (Hernandez et al.,
2018). Se parte de la identificacion de un fendmeno observable, el cual se plantea que, debido a los
desafios que enfrenta la actividad emprendedora temprana y el ecosistema empresarial.
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Tipo

El enfoque de investigacion cuantitativo es una metodologia de investigacion que se basa
en la recopilacion y el analisis de datos numeéricos para responder preguntas de investigacion y
probar hipdtesis. Se enfoca en medir variables y establecer relaciones y patrones a través del uso de
métodos estadisticos y analisis cuantitativo (Hernandez et al., 2017). Esto implica el uso de analisis
estadisticos y numéricos para verificar las hipdtesis planteadas. Este enfoque permite obtener datos
objetivos y medibles sobre el consumo de los hogares y su relacion con el crecimiento econémico
en el contexto ecuatoriano.

Para llevar a cabo el analisis cuantitativo, se procederd a recopilar datos relevantes sobre la
influencia del ecosistema empresarial en la actividad emprendedora temprana durante el periodo
de estudio. Estos datos seran sometidos a rigurosas técnicas de analisis estadistico, como el modelo
de Minimos Cuadrados Ordinarios (MCO) que permitira evaluar las interacciones dinamicas

entre las variables y verificar la validez de las hipdtesis planteadas.
Diseio

Eldisefio de tipo no experimental es una metodologia de investigacion en la cual el investigador
no manipula ni controla directamente las variables independientes. En lugar de eso, se recopilan
datos observando y analizando las variables tal como se presentan naturalmente en un contexto
real. Este tipo de disefio se utiliza cuando no es posible o ético realizar una manipulacién directa
de las variables o cuando el interés se centra en describir o explorar fendmenos tal como ocurren
en su entorno natural (Hernandez et al., 2006).

Poblacién y muestra

Poblacion

Parallevara cabo este estudio, la poblacion de interés esta compuesta por los datos econdmicos
existentes relacionados con nuestras variables de estudio. Estos datos abarcan un periodo extenso
que va desde 2010 hasta 2022.

Muestra

Para llevar a cabo este estudio, la muestra estara compuesta por la informacién econémica
disponible relacionada con nuestras variables de interés durante el periodo comprendido entre
2010 y 2022 encontrado en la GEM Global Entrepreneurship Monitor. La muestra, basada en
la disponibilidad de datos periodo comprendido entre 2010 al 2022, contempla a 9 paises: Peru,
México, Argentina, Brasil, Chile, Colombia, Guatemala, Ecuador y Uruguay.
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Técnicas y fuentes de recoleccién de datos

Técnicas

Durante el desarrollo de este estudio se utilizaran varios métodos y la observaciéon fue una
herramienta basica importante. Mediante la observacion se puede obtener una percepcion precisa
del procesamiento de datos y una interpretacion adecuada. Esta técnica nos permite escudrifiar
fendmenos y procesos relevantes, identificar patrones, tendencias y correlaciones que facilitan el
analisis de las variables de interés.

Fuentes de recoleccion de datos

Como se destacara en este estudio, la principal fuente de datos sera el GEM Global
Entrepreneurship Monitor. La institucién proporciondé informacién financiera relevante y
confiable que proporcioné una base sélida para nuestra investigaciéon. Cabe mencionar que los
datos obtenidos por el GEM Global Entrepreneurship Monitor son secundarios, ya que son datos

recopilados previamente por esta entidad y puestos a disposicion del publico.

Técnica del procesamiento de la informacion

En este estudio se utilizara Excel como herramienta principal para el analisis descriptivo de las
variables. Excel ofrece una variedad de funciones y graficos que nos permiten realizar un analisis
detallado y visualmente atractivo de los datos recopilados. Su flexibilidad y familiaridad lo hacen
ideal para realizar calculos estadisticos basicos, generar tablas y graficos descriptivos y realizar
analisis exploratorios preliminares. El software Eviews 12 se utilizara para analisis avanzados que
incluyen técnicas como los modelos OLS. Eviews es una herramienta especializada en analisis
econométrico y de series temporales que proporciona una amplia gama y funcionalidad para este
tipo de estudios. Con Eviews, podra realizar estimaciones econométricas mas sofisticadas, ajuste
de modelos, pruebas de hipotesis y generar resultados confiables.

Formulacion del modelo de minimos cuadrados ordinarios

Generalizacion del modelo MCO

El modelo MCO (Minimos Cuadrados Ordinarios), también conocido como modelo
Ordinary Least Squares (OLS), es una técnica estadistica utilizada para estimar los parametros
de un modelo de regresion lineal. Es uno de los métodos mas utilizados para ajustar una relacion

lineal entre una variable dependiente y una o mas variables independientes (Caro, 2004).

En el modelo MCO, el objetivo es encontrar la linea de mejor ajuste que minimice la suma
de las diferencias al cuadrado entre los valores observados de la variable dependiente y los valores
pronosticados en funcion de las variables independientes. El modelo MCO asume que existe una
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relacion lineal entre la variable dependiente y las variables independientes, y busca estimar los
coeficientes de la ecuacion lineal que representa esta relacion (Aziz et al., 2020).

La forma general segiin Aziz et al. (2020), el modelo MCO se puede expresar como:
Yt = Bo + B1X1e + BoXor + B3Xae + PaXar + PsXse + £

Dénde:

« T¥ esla variable dependiente.

o X1, Xa,....XnX1, X5, ..., Xn son las variables independientes.

o BoBr B2 PnBo. P12 - Bn son los coeficientes o pardmetros que representan las
pendientes de las variables independientes.

o £€ es el término de error, que captura la desviacion de los valores observados de los
valores predichos.

El modelo MCO estima los valores de los coeficientes BosB1:B2:- -, BnBorBr) B2, -+, Bn
minimizando la suma de los cuadrados de los residuos (las diferencias entre los valores observados
y predichos) utilizando técnicas matematicas como el algebra matricial (Aziz et al., 2020).

Especificacion del modelo MCO

En el contexto de esta investigacion, se establece la ecuacion del modelo MCO de la siguiente

manera:
Y: = Bo + PrXae + P2Xor + PaXsr + BaXar + PsXst + PeXer + vt
o Ye=TEA=Y, =TEA= Actividad Emprendedora Total En Etapa Inicial (%)
o X1 =A4G=X = At = Apoyo y Politicas Gubernamentales (%)
o X2 =PG =X, = PG = Programas Gubernamentales (%)
o X3 = EBEFX; = EBEF = Egcuela Bésica de Educacién y Formacién Empresarial (%)
o X4 =NCX; =NC = Normas Culturales (%)
« X5 =FEXs =FE = Financiamiento para Emprendedores (%)
o Xe =IDTXs =IDT = Transferencia de I+D (%)

El modelo quedaria de la siguiente forma:

TEAt = 180 + BIAGlt + BZPGZt + ISQEBEFQt + 184-Nc4-t + BSFESt + lgélDTét + Ve
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La TEA representa el ecosistema empresarial. Cabe mencionar que dentro de las variables

independientes se encuentran:

Sector Politico

Xy = AG =X, = AG = Apoyo y Politicas Gubernamentales

Identifica las politicas publicas que favorecen o que generen limitantes a la actividad
emprendedora, estas consideran el apoyo y la prioridad que tienen las politicas gubernamentales
y las instituciones para la promocién del emprendimiento, los tramites, tasas y regulaciones, asi

como la obtencidn de licencias (Gonzalez et al., 2020).

Esta variable refleja el nivel de apoyo y politicas gubernamentales hacia el emprendimiento
en el periodo t. Un valor mayor indica un mayor respaldo gubernamental, que podria incluir
incentivos fiscales, programas de subsidios, o facilitacion de tramites para los emprendedores.

X; = PG =X; = PG = Programas Gubernamentales (%)

Se refiere a la identificacion de los programas publicos que favorecen a la existencia y
efectividad de los parques cientificos e incubadoras, la cantidad de programas, los profesionales
pertenecientes a las agendas gubernamentales, el ajuste de los programas con las necesidades de
los emprendedores y la efectividad de estos (Gonzalez et al., 2020).

Representa el impacto de los programas gubernamentales especificos para el emprendimiento
en el tiempo t. Esto puede incluir iniciativas de capacitacién, mentorias, o cualquier programa
diseniado para fomentar la actividad emprendedora.

Sector Social

X3 = EBEFX; = EBEF = Escuela Basica de Educacion y Formacién Empresarial (%)

Busacaidentificar el grado en que las instituciones educativas (de todoslos niveles) desarrollan
la competencia emprendedora en sus alumnos, si estimula la creatividad, la Autosuficiencia, la
iniciativa, asi como las habilidades de direccion, administracién que puedan favorecer o dar soporte
de manera adecuada y de calidad para el desarrollo de la actividad emprendedora (Gonzalez et al.,
2020).

Esta variable mide el porcentaje de la poblacién que ha recibido educacién y formaciéon
empresarial basica. Un valor mas alto indica una mayor proporcién de la poblacién con
conocimientos empresariales, lo cual puede impulsar la actividad emprendedora.
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Xy = NCXy = NC = Normas Culturales (%)

Involucra la visidn, grado de apoyo y otras percepciones respecto a las normas sociales y
culturales y como a poyan y valoran el éxito del individuo, la autonomia, la iniciativa, la creatividad
e innovacion, la percepcion del riesgo y la responsabilidad del emprendedor de gestionar su vida
(Gonzalez et al., 2020).

Representa el impacto de las normas culturales en el emprendimiento en el tiempo t. Este
factor refleja la aceptacion social del emprendimiento, la tolerancia al riesgo y la valoracion de la

iniciativa empresarial en la cultura.

Sector econdmico

X5 = FEXs = FE = Financiamiento para Emprendedores (%)

Busca identificar la disponibilidad de recursos financieros y de capital para la creacion de
nuevas empresas y el impulso de empresas en crecimiento, estos recursos incluyen el acceso a
capital por parte de los emprendedores, de entidades financieras publicas y privadas, capital de
riesgo a través de fondos de inversion e inversionistas, salida a la bolsa y crowdfunding (Gonzalez
et al., 2020). Indica la disponibilidad de financiamiento para los emprendedores en el periodo t.

Un valor mas alto sugiere un entorno financiero mas favorable para la creacion y desarrollo

de nuevos negocios.
X¢ = IDTXe = IDT = Transferencia de I+D (%)

El grado y la forma en el que la transferencia de conocimiento es llevada a cabo por
instituciones publicas y privadas, la facilidad de acceso por los emprendedores a ellas, las ayudas
gubernamentales existentes, el impulso a la creacién de empresas base tecnolédgica y el apoyo a la
ciencia para explotar econémicamente sus ideas (Gonzalez et al., 2020).

Mide el porcentaje de transferencia de Investigacion y Desarrollo (I+D). Este factor refleja la
capacidad del pais para traducir la investigacion y la innovacién en nuevos productos y servicios,
lo cual puede influir positivamente en la actividad emprendedora.

Resultados

El modelo MCO permite la inferencia estadistica, como la prueba de hipoétesis y la
construccion de intervalos de confianza, para evaluar la importancia de los coeficientes estimados
y hacer predicciones o sacar conclusiones sobre la relacion entre las variables del modelo.
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Proceso econométrico

En el contexto de esta investigacion, se establece la ecuacion del modelo MCO de la siguiente

manera:
Fff' = 5':' + ﬁl}{lf +5:":5i'r:f +53":5{3f +ﬁ4"¥4f + .EE'R‘EE +.EE|‘HE|I:' + uf‘
Yy = TEA =Y; = TEA = Actividad Emprendedora Total En Etapa Inicial (%)
Xy = AG =X, = AG = Apoyo y Politicas Gubernamentales (%)
X3 = PG =X; = PG = Programas Gubernamentales (%)
X3 = EBEFX3; = EBEF = Egcuela Bésica de Educacion y Formaciéon Empresarial (%)
X4 = NCXy = NC = Normas Culturales (%)
Xs = FEXs = FE = Financiamiento para Emprendedores (%)
Xe =IDTXs = IDT = Transferencia de I+D (%)

El modelo quedaria de la siguiente forma:

TEAE?‘ = ﬁl} + ﬁlﬂslf + ﬁfPG:f + ﬁEEBEF:-iE' + 184Nc4r + ﬁEFEEf + ﬁGIDTGf + ut‘

Tabla 1. Regresion

Activij::(ilrpren- Coef. St.Err. t-value  p-value ([:905:/; Interval] Sig
Apoyo Politicas -1.243 918 -1.35 178 -3.063 .576
Programas Gobierno 2.873 1.393 2.06 .042 113 5.633 i
Escuela y Formacién 5.018 1.373 3.66 0,00 2.297 7.738 il
Normas Culturales 1.388 1.121 1.24 219 -.835 3.61
Financiamientos em-
prendedores 842 713 1.18 24 -.57 2.254
Transferencia de I+D -8.298 1.794 -4.63 0,00 -11.853 -4.743 b
Constante 18.274 6.115 2.99 .003 6.155 30.393 e
Mean dependent var 20.297 SD dependent var 6.793
R-squared 0.291 Number of obs 117
F-test 7.530 Prob > F 0.000
Akaike crit. (AIC) 753.073 Bayesian crit. (BIC) 772.408

Fuente: elaboracion propia

Nota. ¥* p<.01, ** p<.05, * p<.1
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Interpretacion de los coeficientes
Apoyo y politicas gubernamentales (%):
o Coeficiente estimado: -1.24339

« Elvalor p (P>|t]) es 0.178 (no es estadisticamente significativo a un nivel de confianza del
95%). No hay suficiente evidencia para afirmar que elapoyo ylas politicas gubernamentales
tengan un impacto significativo en la “Actividad Emprendedora Total en Etapa Inicial
(%)” en América Latina durante el periodo 2010-2022. Cambio porcentual asociado: No
es aplicable debido a la falta de significancia estadistica.

Programas gubernamentales (%):
o Coeficiente estimado: 2.872992

o Elvalor p (P>|t]) es 0.042 (es estadisticamente significativo a un nivel de confianza del
95%).

« Hay evidencia para afirmar que los programas gubernamentales tienen un impacto
positivo significativo en la “Actividad Emprendedora Total en Etapa Inicial (%)” en la
region. Cambio porcentual asociado: Aumento aproximado del 2.87% en la “Actividad
Emprendedora Total en Etapa Inicial (%)” por cada aumento del 1% en la variable
“Programas Gubernamentales”.

Escuela bdsica de educacién y formacion empresarial (%):

Coeficiente estimado: 5.017602

Elvalor p (P>|t|) es 0.000 (altamente significativo estadisticamente). Hay evidencia solida para
afirmar que la disponibilidad y participacién en programas educativos y de formacién empresarial
a nivel basico tienen un impacto positivo significativo en la “Actividad Emprendedora Total en
Etapa Inicial (%)”. Cambio porcentual asociado: Aumento aproximado del 5.02% en la “Actividad
Emprendedora Total en Etapa Inicial (%)” por cada aumento del 1% en la variable “Escuela Basica
de Educacién y Formacién Empresarial”.

Normas culturales (%):

Coeficiente estimado: 1.387575

El valor p (P>[t|) es 0.219 (no es estadisticamente significativo a un nivel de confianza del
95%). No hay suficiente evidencia para afirmar que las normas culturales tengan un impacto
significativo en la actividad emprendedora temprana en América Latina en el periodo estudiado.
Cambio porcentual asociado: No es aplicable debido a la falta de significancia estadistica.
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Financiamiento para emprendedores (%):

Coeficiente estimado: 0.8418928

El valor p (P>[t|) es 0.240 (no es estadisticamente significativo a un nivel de confianza del
95%). No hay suficiente evidencia para afirmar que el financiamiento para emprendedores tenga
un impacto significativo en la actividad emprendedora temprana en la regién durante el periodo
estudiado. Cambio porcentual asociado: No es aplicable debido ala falta de significancia estadistica.

Transferencia de I+D (%):

Coeficiente estimado: -8.297726
El valor p (P>|t|) es 0.000 (altamente significativo estadisticamente).

Hay evidencia sélida para afirmar que la transferencia de conocimiento y tecnologia
generado a través de actividades de I+D tiene un impacto negativo significativo en la “Actividad
Emprendedora Total en Etapa Inicial (%)” en América Latina. Cambio porcentual asociado:

Disminucién aproximada del 8.30% en la “Actividad Emprendedora Total en Etapa Inicial (%)
por cada aumento del 1% en la variable “Transferencia de I+D”.

Coeficiente de Determinacion (R-squared): El coeficiente de determinacion, comunmente
denotado como R-squared, es una medida que indica la proporcion de la variabilidad total de la
variable dependiente (en este caso, “Actividad Emprendedora Total en Etapa Inicial (%)”) que
es explicada por el modelo. En otras palabras, representa la proporcion de la variabilidad en la
variable dependiente que es explicada por las variables independientes incluidas en el modelo.

En el modelo, el valor del R-squared es 0.2911. Esto significa que aproximadamente el 29.11%
de la variabilidad en la “Actividad Emprendedora Total en Etapa Inicial (%)” en América Latina
durante el periodo 2010-2022 es explicada por las variables independientes (Apoyo y Politicas
Gubernamentales, Programas Gubernamentales, Escuela Basica de Educacién y Formacién
Empresarial, Normas Culturales, Financiamiento para Emprendedores y Transferencia de I1+D)
incluidas en el modelo. Es decir, alrededor del 29.11% de la variabilidad en la variable dependiente
puede ser atribuida a las relaciones lineales con estas variables independientes.

Estadistico F: El estadistico F es una prueba de significancia global que evalua si al menos
una de las variables independientes en el modelo tiene un efecto significativo sobre la variable
dependiente. En otras palabras, el estadistico F determina si el modelo en su conjunto es
significativo para explicar la variabilidad en la variable dependiente.

En el modelo, el valor del estadistico F es 7.53. El valor p asociado con este estadistico (Prob
> F) es 0.0000, lo que significa que el modelo en su conjunto es estadisticamente significativo a un
nivel de confianza del 95%. Esto indica que al menos una de las variables independientes tiene un
efecto significativo en la “Actividad Emprendedora Total en Etapa Inicial (%)” en América Latina
durante el periodo estudiado.
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Correcta especificacion del modelo

Tabla 2. Test de especificacion de Ramsey

Ramsey RESET test using powers of the fitted values of Actividad Em-
prendedoraTotalEn

Ho: model has no omitted variables
F(3,107)= 0.49
Prob>F= 0.6893

Fuente: realizado por Valente (2023).

El test Ramsey RESET (Regression Equation Specification Error Test) es una prueba
que se utiliza para evaluar si el modelo de regresion lineal tiene algun error de especificacion,
especificamente si hay variables omitidas o no linealidades no capturadas en el modelo. Esta prueba
ayuda a verificar si es necesario incluir términos adicionales o transformaciones de variables para

mejorar la especificacion del modelo.
El resultado del test Ramsey RESET es el siguiente:
« Estadistico F: 0.49
o Grados de libertad del numerador (k1): 3
o Grados de libertad del denominador (k2): 107
« Valor p asociado al estadistico F: 0.6893

Interpretacion: En el test Ramsey RESET, la hipdtesis nula (Ho) establece que el modelo
no tiene variables omitidas, es decir, que el modelo es especificado correctamente. La hipotesis
alternativa (Ha) seria que el modelo tiene alguna variable omitida o una especificacion incorrecta.

Dado que el valor p asociado al estadistico F es 0.6893, que es mayor que el nivel de
significancia tipico de 0.05 (o 5%), no hay suficiente evidencia para rechazar la hipdtesis nula.
Por lo tanto, en este caso, no hay indicios estadisticos para sugerir que el modelo de regresion
lineal tenga variables omitidas o errores de especificacion significativos. Esto implica que, segiin
el test Ramsey RESET, el modelo actual parece ser adecuado y no se requiere agregar términos

adicionales o transformaciones para mejorar su especificacion.

Multicolinealidad

Tabla 3. Prueba VIF para multicolinealidad

Variable VIF 1/VIF
ProgramasG-~s 425  0.235129
Transferen~D 326 0.306491
ApoyoyPoli~e 249 0401507
EscuelaBas~o 2.10  0.475577
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Variable VIF 1/VIF
NormasCult~s 1.68  0.595465
Financiami~e 1.25 0.797895

Mean VIF 2.51

Fuente: realizado por Valente (2023).

ElVIF (VarianceInflation Factor) esuna medida que se utiliza para evaluarla multicolinealidad
entre las variables independientes en un modelo de regresion lineal multiple. El VIF cuantifica
cuanto se infla la varianza de un coeficiente estimado debido a la correlacion con otras variables
independientes en el modelo.

En general, se considera que un VIF mayor a 5 o 10 indica que podria haber problemas
de multicolinealidad, lo que implica que ciertas variables independientes estan altamente
correlacionadas entre si y podrian estar redundando en la explicaciéon del fendmeno que se esta
estudiando.

Los valores del VIF para cada variable independiente son los siguientes:
« Programas Gubernamentales: 4.25

o Transferencia de I+D: 3.26

« Apoyo y Politicas Gubernamentales: 2.49

« Escuela Basica de Educacion y Formacion Empresarial: 2.10

o Normas Culturales: 1.68

« Financiamiento para Emprendedores: 1.25

El VIF promedio para todas las variables independientes es de 2.51, lo cual es relativamente
bajo y sugiere que no hay un problema grave de multicolinealidad en el modelo. En resumen, los
valores de VIF indican que la multicolinealidad no es un problema significativo en el modelo de
regresion lineal multiple.

Heterocedasticidad

Tabla 4. Test de Breusch-Pagan / Cook-Weisberg para heterocedasticidad

Breusch-Pagan / Cook-Weisberg test for heteroskedasticity

Ho: Constant variance

Variables: fitted values of ActividadEmprendedoraTotalEn
chi2(1) = 248
Prob > chi2 = 0.1155

Fuente: realizado por Valente (2023).
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El test de Breusch-Pagan / Cook-Weisberg es una prueba utilizada para evaluar la presencia
de heteroscedasticidad en un modelo de regresion lineal. La heteroscedasticidad se refiere a la
presencia de una varianza no constante de los errores a lo largo del rango de valores de la variable
independiente. En el resultado del test, se obtienen los siguientes valores:

« Estadistico chi-cuadrado (chi2): 2.48

o Grados de libertad (df): 1
o Valor p asociado al estadistico chi-cuadrado: 0.1155

Interpretacion: en el test de Breusch-Pagan / Cook-Weisberg, la hipétesis nula (Ho) establece
que existe homoscedasticidad en los errores, es decir, la varianza de los errores es constante. La
hipétesis alternativa (Ha) seria que hay heteroscedasticidad en los errores, es decir, la varianza de

los errores no es constante.

Dado que el valor p asociado al estadistico chi-cuadrado es 0.1155, que es mayor que el nivel
de significancia tipico de 0.05 (0 5%), no hay suficiente evidencia para rechazar la hipétesis nula.
Por lo tanto, en este caso, no hay indicios estadisticos para sugerir que haya heteroscedasticidad

significativa en el modelo de regresion lineal.

Esto implica que el modelo parece tener una varianza constante de los errores a lo largo del
rango de valores de la variable independiente, lo que es un supuesto importante en la regresion

lineal.

Correlacion Serial

Tabla 5. Test de Wooldridge para autocorrelacion

Wooldridge test for autocorrelation in panel data

HO: no first-order autocorrelation
F(1, 8) = 1289
Prob>F= 0.2891

Fuente: realizado por Valente (2023).

El test de Wooldridge para autocorrelacion en datos de panel se utiliza para evaluar la
presencia de autocorrelacion de primer orden en un modelo de datos de panel. La autocorrelacion
de primer orden, también conocida como autocorrelacion serial, se refiere a la correlacion entre
los errores en un modelo a lo largo del tiempo. En el resultado del test, se obtienen los siguientes

valores:
o Estadistico F: 1.289

o Grados de libertad (numerador, dfl): 1
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o Grados de libertad (denominador, df2): 8
« Valor p asociado al estadistico F: 0.2891

Interpretacion: en el test de Wooldridge para autocorrelacion, la hipdtesis nula (HO)
establece que no hay autocorrelaciéon de primer orden en el modelo, es decir, los errores no estan
correlacionados a lo largo del tiempo. La hipodtesis alternativa (Ha) seria que hay autocorrelacion
de primer orden en el modelo.

Dado que el valor p asociado al estadistico F es 0.2891, que es mayor que el nivel de significancia
tipico de 0.05 (o 5%), no hay suficiente evidencia para rechazar la hipoétesis nula. Por lo tanto,
en este caso, no hay indicios estadisticos para sugerir que haya autocorrelaciéon de primer orden
significativa en el modelo de datos de panel. Esto implica que los errores en el modelo no muestran
una correlacién significativa a lo largo del tiempo y que el modelo no viola el supuesto de no
autocorrelacion en datos de panel.

Normalidad

Tabla 6. Test de Normalidad

Skewness/Kurtosis tests for Normality

joint ------
Variabl Obs Pr(Skewness) chi2(2) Prob>-
ariable
Pr(Kurtosis) adj chi2
. 117 0.8949
resid 0.02 0.9904
0.9654

Fuente: realizado por Valente (2023).

El test de Skewness/Kurtosis para normalidad es utilizado para evaluar si los residuos de un
modelo de regresion lineal multiple siguen una distribucién normal. Un resultado no significativo
en este test indica que no hay suficiente evidencia para rechazar la hipdtesis nula de que los residuos
se distribuyen normalmente. En el resultado del test, se obtienen los siguientes valores:

o Prueba de Skewness: Pr(Skewness) = 0.8949

o Prueba de Kurtosis: Pr(Kurtosis) = 0.9654

» Estadistico de chi-cuadrado ajustado: adj chi2(2) = 0.02

o Valor p asociado al estadistico de chi-cuadrado: Prob>chi2 = 0.9904

Interpretacion: en el test de Skewness/Kurtosis para normalidad, la hipdtesis nula establece
que los residuos siguen una distribucién normal. La hipétesis alternativa seria que los residuos no
siguen una distribucién normal.
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Dado que los valores p asociados a ambas pruebas de Skewness (0.8949) y Kurtosis (0.9654)
son mayores que el nivel de significancia tipico de 0.05 (o0 5%), no hay suficiente evidencia para
rechazar la hipdtesis nula. Ademas, el estadistico de chi-cuadrado ajustado (0.02) es muy pequefio
y el valor p asociado al estadistico de chi-cuadrado (0.9904) es mayor, lo que también indica que
los residuos siguen una distribucién normal. Por lo tanto, en este caso, no hay indicios estadisticos
para sugerir que los residuos no se distribuyen normalmente.

Implicaciones de los resultados

Las implicaciones de los resultados obtenidos en esta investigacion sobre la “Actividad
Emprendedora Temprana y el Ecosistema Empresarial en América Latina (periodo 2010-2022)”
son significativas para el contexto dela region y para el fomento del emprendimiento en general. Las
implicaciones de los resultados obtenidos en esta investigacion sobre la “Actividad Emprendedora
Tempranay el Ecosistema Empresarial en América Latina (periodo 2010-2022)” son significativas
para el contexto de la region y para el fomento del emprendimiento en general.

Importancia de los programas gubernamentales: el hecho de que los programas
gubernamentales tengan un impacto positivo significativo en la actividad emprendedora temprana
destaca la relevancia de las politicas publicas para promover y respaldar el desarrollo de nuevos
negocios. Estos resultados sugieren que el apoyo y las acciones implementadas por los gobiernos
pueden tener un efecto positivo en el impulso del espiritu emprendedor y en la generacién de
nuevas oportunidades econdmicas en la region.

Educacion empresarial desde etapas tempranas: la influencia positiva y significativa de la
Escuela Basica de Educacion y Formacion Empresarial en la actividad emprendedora temprana
resalta la importancia de la formaciéon en emprendimiento desde edades tempranas. Estos
hallazgos indican que brindar a los jévenes una educaciéon y formacidon en temas empresariales
puede cultivar habilidades emprendedoras y promover la creacion de nuevos negocios en el futuro.

Considerar la transferencia de conocimiento y tecnologia: la evidencia de que la
Transferencia de I+D tiene un impacto negativo significativo en la actividad emprendedora
temprana plantea una reflexién sobre como se gestionan y aplican los avances cientificos y
tecnoldgicos en el ambito empresarial. Esimportante asegurar que la transferencia de conocimiento
e innovacion desde el sector académico y cientifico hacia el sector empresarial se realice de manera
eficiente y efectiva para impulsar el desarrollo de nuevas empresas y fomentar la innovacion en el

ecosistema empresarial.

Enfoque integral en politicas de fomento emprendedor: aunque no se encontré evidencia
significativa para otras variables como Apoyo y Politicas Gubernamentales, Normas Culturales
y Financiamiento para Emprendedores, estos resultados también son relevantes. Sugieren que
el fomento del emprendimiento en la regidon requiere un enfoque integral que aborde multiples
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factores y que considere la interaccion entre el gobierno, la educacion, la cultura empresarial y el

acceso a financiamiento para crear un ecosistema favorable para los emprendedores.

En general, los resultados de esta investigacién tienen implicaciones importantes para
los responsables de formular politicas publicas y programas de apoyo al emprendimiento en
América Latina. Destacan la necesidad de promover iniciativas gubernamentales que fomenten el
espiritu emprendedor, invertir en la educacion empresarial desde edades tempranas y facilitar la
transferencia efectiva de conocimiento y tecnologia hacia el sector empresarial.

Asimismo, esta investigacion proporciona una base solida para futuras investigaciones y
analisis en el campo del emprendimiento en la region. Es esencial continuar profundizando en
el estudio de los factores que influyen en el desarrollo empresarial y en la creacién de politicas
mas efectivas para fomentar un ambiente propicio para el surgimiento y crecimiento de nuevos

negocios en América Latina.

Finalmente, es importante reconocer las limitaciones de este estudio, como el uso de datos
hasta el afio 2022 y las particularidades de cada pais de la region, lo que sugiere la necesidad de
investigaciones futuras mas especificas y actualizadas para seguir avanzando en el conocimiento

del emprendimiento en América Latina.
Discusion

Estos trabajos de investigacion sobre los ecosistemas emprendedores se enmarcan en un
contexto de creciente interés y reconocimiento en la importancia de los emprendimientos y su
impacto en la economia y el desarrollo regional. A medida que el emprendimiento ha ido ganando
relevancia como motor de crecimiento econdmico, se ha prestado mas atencion a los factores y

condiciones que fomentan la creacion y el éxito de nuevas empresas.

La Escuela Basica de Educacion y Formacion Empresarial emerge como el factor mas
impactante y positivamente significativo en la TEA. Este hallazgo resalta la premisa de Cuenca
et al. (2019) y Gonzalez et al. (2020), sobre la vitalidad de la formacién en emprendimiento
desde edades tempranas. La fuerte correlacion positiva de este estudio amplifica la nocién de que
inculcar la creatividad, la autosuficiencia y las habilidades directivas desde la educacién basica
es una estrategia fundamental para fomentar la actividad emprendedora. Esto va mas alla de la
mera existencia de un ecosistema, sefialando que la preparacion del capital humano es una base
sélida, validando la idea de que la educacion es un pilar esencial en la construccion de la cultura
emprendedora.

Contrariamente a lo que podria esperarse intuitivamente y a algunas perspectivas generales
sobre la importancia de la innovacion, la Transferencia de I+D muestra un impacto negativo y
significativo en la TEA. Este hallazgo contrasta con la visiéon de Gonzalez et al. (2020), quienes
asumen una contribucién positiva del grado y forma en que la transferencia de conocimiento

se lleva a cabo. La implicacion de este resultado sugiere que, en el contexto de América Latina
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para el periodo estudiado, la transferencia de I+D no se esta traduciendo efectivamente en una
mayor actividad emprendedora temprana. Podria indicar barreras en la aplicacion comercial de la
investigacion, falta de canales eficientes para que los emprendedores accedan a ella, o que la I+D
esta mas enfocada en sectores maduros o de gran escala, no permeando a la creacidén de nuevas
empresas en sus etapas iniciales. Esto resalta la necesidad de una revisién en como la innovaciéon

se difunde y capitaliza en el ecosistema emprendedor.

En cuanto a otros factores del ecosistema, el estudio no encontré evidencia estadisticamente
significativa para el Financiamiento para Emprendedores ni para las Normas Culturales en el
modelo. Esto desafia parcialmente algunas afirmaciones de la literatura. Por ejemplo, mientras
Gonzalez et al. (2020), enfatizan la disponibilidad de recursos financieros, tu estudio sugiere que
el acceso general a financiamiento no es el predictor mas fuerte de la TEA en América Latina para
el periodo dado. Esto podria indicar que, si bien el financiamiento es necesario, otros factores
(como la educacion y los programas gubernamentales) pueden tener un rol mas directo en la fase
de “etapa inicial”. De manera similar, la falta de significancia de las normas culturales, a pesar de
que Gonzalez et al. (2020) y Hechavarria e Ingram (2019), subrayan su influencia, podria apuntar
a que, aunque importantes a nivel cualitativo, en este modelo cuantitativo los efectos directos son

mas sutiles o estan mediadas por otras variables.

Estos resultados refuerzan la complejidad del ecosistema empresarial y la actividad
emprendedora temprana en América Latina, tal como lo insintian Vesga et al. (2016) y Alvarez
(2024), al hablar de las barreras sociales y econdmicas. El modelo, al explicar un 29.11% de la
variabilidad de la TEA, indica que, si bien los factores analizados son relevantes, existen otras
variables o interacciones que también influyen en la actividad emprendedora temprana y que no
fueron capturadas. La robustez del modelo, confirmada por las pruebas de especificacion (Ramsey
RESET) y supuestos (multicolinealidad, heterocedasticidad, correlacion serial y normalidad),
sugiere que los hallazgos son fiables dentro de los limites del modelo propuesto, proporcionando
una base sdlida para la formulaciéon de politicas mds enfocadas en educacién y programas

gubernamentales especificos.

Conclusion

La evolucién de la actividad emprendedora temprana en América Latina ha experimentado
cambios significativos en las ultimas décadas. Se ha observado un crecimiento en el ecosistema
emprendedor con mayor apoyo gubernamental, surgimiento de incubadoras y acceso mejorado a
financiamiento. Los jovenes emprendedores han desempenado un papel clave en este proceso, y
se ha enfocado mas en la innovacion y tecnologia. A pesar de los avances, persisten desafios como
la falta de acceso a financiamiento y la burocracia. En general, el panorama muestra un mayor
reconocimiento del emprendimiento como motor de desarrollo, pero se requiere abordar desafios

para aprovechar todo el potencial del emprendimiento en la region.
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El analisis de las variables independientes que componen el ecosistema empresarial y su
relacion con la actividad emprendedora en etapa inicial revela la importancia de multiples factores
para el fomento del emprendimiento en América Latina. El apoyo y las politicas gubernamentales,
programas especificos, educacién empresarial temprana, normas culturales proemprendimiento,
acceso al financiamiento y la transferencia de conocimiento e innovacion desde el ambito
académico son elementos clave que interactiian para influir en la actividad emprendedora. Un
enfoque integral y coordinado entre los sectores politico, social y econdmico es esencial para crear
un ambiente propicio que impulse el desarrollo de un ecosistema empresarial sélido y dinamico
en la region, lo que potencialmente contribuiria al crecimiento econémico, la creaciéon de empleo
y la innovacion. El analisis de estas variables proporciona una base valiosa para disefar politicas y
estrategias efectivas que promuevan un entorno favorable para el emprendimiento y un desarrollo
econémico sostenible en América Latina.

Los resultados de la investigacion sobre la “Actividad Emprendedora Temprana y
el Ecosistema Empresarial en América Latina (periodo 2010-2022)” tienen implicaciones
significativas para la region y el fomento del emprendimiento. Se destaca la relevancia de los
programas gubernamentales, ya que se evidencia su impacto positivo en la actividad emprendedora
temprana, lo que subraya la importancia de politicas publicas efectivas para promover y respaldar
el desarrollo de nuevos negocios. Ademas, se resalta la necesidad de educacién empresarial desde
etapas tempranas, ya que la influencia positiva de la formacién en emprendimiento en la escuela
basica destaca la importancia de cultivar habilidades emprendedoras desde temprana edad.
Asimismo, los resultados advierten sobre la necesidad de gestionar de manera eficiente y efectiva
la transferencia de conocimiento y tecnologia, para impulsar la innovacion y el desarrollo de

nuevas empresas en la region.
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